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地域の事業者様
様々な経営課題を
抱える中小企業

マッチング新現役
専門的な知識・経験
を持つ企業OB

令和8年

7月15日（水）13時30分～
東京東信用金庫
両国本部10階大ホール

参加者募集のご案内

第11回ひがしん

新現役交流会

専門人材とのマッチングを支援します
～経営課題の解決は先達の知恵で～

参加費

無料

新現役交流会の特長

新現役とは、退職したまたは近く退職を予定している、実務経験が豊富で、中小企業支援に意
欲のある人材のことです。

事前に当金庫職員が経営課題を整理し、新現役交流会を通じて、最適な新現役とのマッチン
グが期待できます。

自社のみでは対応できなかった経営課題について、新現役のノウハウ等を活用することで、解
決が期待できます。

実践的な支援で、御社の課題や解決に向けた取組みに対する理解が促進され、社内人材の
育成にも繋がります。



個別支援

当金庫職員が、支援
ニーズを聴き取ります。

関東経済産業局が、
新現役に中小企業の
支援ニーズを連絡し
ます。

交流会の面談、2次面
談を踏まえ、支援を受
けるか決定します。

具体的な支援が
スタートします。

経営企画・戦略立案
経営戦略の立案、新規事業の進出計画策定、
リスク管理、ビジネスプラン

販売・マーケティング
販路開拓、商品開発、市場調査、販売促進、
店舗開発

技術・製品開発 新製品開発・設計、技術開発

人事・労務管理
就業規則、社会保険、人材開発（社員教育・
能力開発）

海外展開・国際化
海外戦略の立案・可能性調査、貿易実務、イ
ンバウンドマーケティング

対象業種
製造業、飲食業、観光業等のサービス業を
含む全業種を対象とします。

定員
10社
※応募多数の場合は課題の内容により選定

新現役の知見を活かした新商品開発で経営力アップ
紙の卸売業の商品開発支援。ペーパーレス化により衰退し
ていく既存のビジネスから脱却するため商品開発について相
談があり、大手メーカーでマーケティングマネージャーのキャ
リアを有する新現役の支援で知育玩具の開発に成功。自社
商品を開発したことにより、新たな分野でビジネスを展開した。
⇒新分野での売上が増加し、経営力向上に繋がった。

マッチング

新現役の人脈を活かした営業支援で売上アップ
旅行代理店ＯＢの新現役による老舗割烹の支援。新現
役が、プレゼンテーション能力向上に係る社員教育とと
もに、現役時代の人脈を活かした旅行代理店へのピン
ポイント営業支援を実施。その結果、観光バスが立ち寄
ることとなり、観光客が増加した。
⇒売上の増加とともに、営業スキル向上に繋がった。

企 業 名

ふりがな

参 加 者 名

ふりがな

資 本 金 円 従 業 員 数 人

電 話 番 号 E - m a i l

経 営 課 題

希 望 す る
支 援 内 容

※ご記入いただいた情報は、本交流会の運営に使用するほか、当金庫が実施する事業の連絡や各種情報提供のために使用させていただく場合がございます。
ご不明な点は担当までお問い合せください。

東京東信用金庫 両国本部10階大ホール
（東京都墨田区両国4-35-9）

ご利用の流れ

①

新現役の募集

②

企業ニーズの聴き取り

③ ④

支援分野例 対象業種・定員

支援活用事例

参加申込み 4月30日(木) 締切

申込先(問い合わせ先) ・ 会場地図

東京東信用金庫お客様サポート部
中小企業応援センター担当 早坂・石川
Tel ：03-3633-2445
Mail：seminar‐1200@higashin.co.jp


